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1. ОБЩАЯ ХАРАКТЕРИСТИКА РАБОЧЕЙ ПРОГРАММЫ УЧЕБНОЙ 

ДИСЦИПЛИНЫ 

ОП.05 ОСНОВЫ ПРЕДПРИНИМАТЕЛЬСТВА 

1.1. Место дисциплины в структуре основной образовательной программы:  

Учебная дисциплина «Основы предпринимательства» является обязательной 

частью общепрофессионального цикла примерной образовательной программы в 

соответствии с ФГОС СПО специальности. 

Особое значение дисциплина имеет при формировании и развитии ОК 01; ОК 02; 

ОК 03; ОК 04; ОК 06; ОК 07; ОК 09, ПК 1.1, ПК 1.6, ПК 3.2, ПК 3.4, ПК 3.5, ПК 3.6, ПК 

3.8 

 

1.2. Цель и планируемые результаты освоения дисциплины: 

В рамках программы учебной дисциплины обучающимися осваиваются умения  

и знания 

Код  

ПК, ОК 

Умения Знания 

ПК 1.1 − пользоваться 

современными поисковыми 

системами для сбора информации 

о внешних рынках; 

− обобщать и 

систематизировать коммерческую 

информацию, формировать базы 

данных с информацией о 

требованиях внешних и 

внутренних рынков к товарной 

продукции в формате 

электронных таблиц; 

− обобщать и 

систематизировать коммерческую 

информацию для подготовки 

сводных отчетов и аналитических 

материалов. 

− методов и инструментов 

работы с базами данных 

внутренних и внешних рынков. 

ПК 1.6 − осуществлять процесс 

поиска и заказа товаров с 

применением цифровых 

платформ. 

− видов торговых структур; 

− форм и видов торговли, 

составных элементов торговой 

деятельности: материально-

технической базы торговли, 

инфраструктуры потребительского 

рынка. 

ПК 3.2 Навыки: 

− определения потребностей 

клиентов в товарах, 

реализуемых организацией; 

− формирования коммерческих 

предложений по продаже 

товаров; 

− подготовки, проведения, 

анализа результатов 

преддоговорной работы и 

Знания: 

− методики выявления 

потребностей; 

− техники продаж; 

− методик проведения 

презентаций; 

− потребительских свойств 

товаров; 

− требований и стандартов 

производителя. 



предпродажных мероприятий с 

клиентами; 

− информирования клиентов о 

потребительских свойствах 

товаров; 

− стимулирования клиентов на 

заключение сделки; 

− взаимодействия с клиентами в 

процессе оказания услуги 

продажи товаров; 

− закрытия сделок; 

− соблюдения требований 

стандартов организации при 

продаже товаров; 

− использования 

специализированных 

программных продуктов в 

процессе оказания услуги 

продажи. 

Умения: 

− планировать объемы 

собственных продаж; 

− устанавливать контакт с 

клиентом посредством 

телефонных переговоров, 

личной встречи, направления 

коммерческого предложения; 

− использовать и анализировать 

имеющуюся информацию о 

клиенте для планирования и 

организации работы с ним; 

− формировать коммерческое 

предложение в соответствии с 

потребностями клиента; 

− планировать и проводить 

презентацию продукции для 

клиента с учетом его 

потребностей и вовлечением в 

презентацию, используя 

техники продаж в соответствии 

со стандартами организации; 

− использовать 

профессиональные и 

технические термины, пояснять 

их в случае необходимости; 

− предоставлять информацию 

клиенту по продукции и 

услугам в доступной форме; 

− опознавать признаки 

неудовлетворенности клиента 

качеством предоставления 



услуг; 

− работать с возражениями 

клиента; 

− применять техники по 

закрытию сделки; 

− суммировать выгоды и 

предлагать план действий 

клиенту; 

− фиксировать результаты 

преддоговорной работы в 

установленной форме; 

− обеспечивать 

конфиденциальность 

полученной информации; 

− анализировать результаты 

преддоговорной работы с 

клиентом и разрабатывать план 

дальнейших действий. 

ПК 3.4 Навыки: 

- анализа и разработки 

мероприятий по выполнению 

плана продаж; 

- выполнения запланированных 

показателей по объему продаж. 

Умения: 

- разрабатывать предложения для 

формирования плана продаж 

товаров; 

- собирать, анализировать и 

систематизировать данные по 

объемам продаж; 

- планировать работу по 

выполнению плана продаж; 

- анализировать установленный 

план продаж с целью разработки 

мероприятий по реализации; 

- анализировать и оценивать 

промежуточные результаты 

выполнения плана продаж; 

- анализировать возможности 

увеличения объемов продаж; 

- планировать и контролировать 

поступление денежных средств; 

- обеспечивать наличие 

демонстрационной продукции; 

применять программы 

стимулирования клиента для 

увеличения продаж; 

- планировать рабочее время для 

выполнения плана продаж; 

- планировать объемы 

собственных продаж; 

Знания: 

- специализированных программных 

продуктов. 



ПК 3.5 Навыки: 

- разработки программ по 

повышению лояльности клиентов; 

- разработки мероприятий по 

стимулированию продаж; 

- информирования клиентов о 

текущих маркетинговых акциях, 

новых товарах, услугах и 

технологиях; 

- участие в проведении 

конференций и семинаров для 

существующих и потенциальных 

покупателей товаров; 

- стимулирования клиентов на 

заключение сделки; 

Умения: 

- оценивать эффективность 

проведенных мероприятий 

стимулирования продаж; 

- разрабатывать мероприятия по 

улучшению показателей 

удовлетворенности; 

- разрабатывать и проводить 

комплекс мероприятий по 

поддержанию лояльности 

клиента; 

- анализировать и 

систематизировать информацию о 

состоянии рынка 

потребительских товаров; 

- анализировать информацию о 

деятельности конкурентов, 

используя внешние и внутренние 

источники; 

- анализировать результаты 

показателей удовлетворенности 

клиентов; 

- вносить предложения по 

формированию мотивационных 

программ для клиентов и 

обеспечивать их реализацию; 

- вносить предложения по 

формированию специальных 

предложений для различных 

категорий клиентов. 

Знания: 

- методики позиционирования 

продукции организации на рынке; 

- методов сегментирования рынка; 

- методов анализа эффективности 

мероприятий по продвижению 

продукции. 

ПК 3.6 Навыки: 

- контроля состояния товарных 

запасов. 

Умения: 

- анализировать и 

систематизировать данные по 

состоянию складских остатков; 

Знания: 

- инструкций по подготовке, 

обработке и хранению отчетных 

материалов. 



- обеспечивать плановую 

оборачиваемость складских 

остатков; 

- анализировать оборачиваемость 

складских остатков. 

ПК 3.8 Навыки: 

- информационно-справочного 

консультирования клиентов; 

- контроля степени 

удовлетворенности клиентов 

качеством обслуживания; 

- обеспечения соблюдения 

стандартов организации. 

Умения: 

- разрабатывать план 

послепродажного сопровождения 

клиента; 

- инициировать контакт с 

клиентом с целью установления 

долгосрочных отношений; 

- инициативно вести диалог с 

клиентом; 

- резюмировать, выделять главное 

в диалоге с клиентом и подводить 

итог по окончании беседы; 

- определять приоритетные 

потребности клиента и 

фиксировать их в базе данных; 

- разрабатывать рекомендации 

для клиента; 

- собирать информацию об уровне 

удовлетворенности клиента 

качеством предоставления услуг; 

- анализировать рынок с целью 

формирования коммерческих 

предложений для клиента; 

- проводить деловые переговоры, 

вести деловую переписку с 

клиентами и партнерами с 

применением современных 

технических средств и методов 

продаж; 

- вести деловую переписку с 

клиентами и партнерами; 

- использовать программные 

продукты. 

Знания: 

- основ организации 

послепродажного обслуживания. 

ОК 01 распознавать задачу и/или 

проблему в профессиональном 

и/или социальном контексте; 

анализировать задачу и/или 

проблему и выделять её 

составные части;  

основные источники информации и 

ресурсы для решения задач и 

проблем в профессиональном 

и/или социальном контексте;  

алгоритмы выполнения работ в 

профессиональной и смежных 



определять этапы решения 

задачи;  

выявлять и эффективно искать 

информацию, необходимую для 

решения задачи и/или проблемы;  

составлять план действия; 

определять необходимые 

ресурсы;  

владеть актуальными методами 

работы в профессиональной и 

смежных сферах;  

реализовывать составленный 

план;  

оценивать результат и 

последствия своих действий 

(самостоятельно или с помощью 

наставника) 

областях; 

методы работы в 

профессиональной и смежных 

сферах; 

структуру плана для решения 

задач; 

порядок оценки результатов 

решения задач профессиональной 

деятельности. 

ОК 02 определять задачи для поиска 

информации; 

определять необходимые 

источники информации; 

планировать процесс поиска; 

структурировать получаемую 

информацию;  

выделять наиболее значимое в 

перечне информации; 

оценивать практическую 

значимость результатов поиска; 

оформлять результаты поиска, 

применять средства 

информационных технологий для 

решения профессиональных 

задач; 

использовать современное 

программное обеспечение; 

использовать различные 

цифровые средства для решения 

профессиональных задач. 

номенклатура информационных 

источников, применяемых в 

профессиональной деятельности; 

приемы структурирования 

информации;  

формат оформления результатов 

поиска информации, современные 

средства и устройства 

информатизации; 

порядок их применения и 

программное обеспечение в 

профессиональной деятельности, в 

том числе с использованием 

цифровых средств. 

ОК 03 определять актуальность 

нормативно-правовой 

документации в 

профессиональной деятельности; 

применять современную научную 

профессиональную 

терминологию;  

определять и выстраивать 

траектории профессионального 

развития и самообразования;  

презентовать идеи открытия 

собственного дела в 

профессиональной деятельности;  

определять инвестиционную 

содержание актуальной 

нормативно-правовой 

документации; 

современная научная и 

профессиональная терминология; 

возможные траектории 

профессионального развития и 

самообразования; 

основы предпринимательской 

деятельности; 

основы финансовой грамотности;  

правила разработки бизнес-планов;  

порядок выстраивания 

презентации; 



привлекательность коммерческих 

идей в рамках профессиональной 

деятельности; 

определять источники 

финансирования 

кредитные банковские продукты. 

ОК 04 организовывать работу коллектива 

и команды; 

взаимодействовать с коллегами, 

руководством, клиентами в ходе 

профессиональной деятельности 

психологические основы 

деятельности коллектива, 

психологические особенности 

личности;  

основы проектной деятельности 

ОК 06 описывать значимость своей 

специальности; 

применять стандарты 

антикоррупционного поведения 

сущность гражданско-

патриотической позиции, 

общечеловеческих ценностей; 

значимость профессиональной 

деятельности по профессии 

(специальности); 

стандарты антикоррупционного 

поведения и последствия его 

нарушения 

ОК 07 

 

 

соблюдать нормы экологической 

безопасности;  

определять направления 

ресурсосбережения в рамках 

профессиональной деятельности; 

осуществлять работу с 

соблюдением принципов 

бережливого производства; 

организовывать 

профессиональную деятельность 

с учетом знаний об изменении 

климатических условий региона. 

правила экологической 

безопасности при ведении 

профессиональной деятельности; 

основные ресурсы, 

задействованные в 

профессиональной деятельности; 

пути обеспечения 

ресурсосбережения; 

принципы бережливого 

производства; 

основные направления изменения 

климатических условий региона. 

ОК 09 понимать общий смысл четко 

произнесенных высказываний на 

известные темы 

(профессиональные и бытовые), 

понимать тексты на базовые 

профессиональные темы; 

участвовать в диалогах на 

знакомые общие и 

профессиональные темы; 

строить простые высказывания о 

себе и о своей профессиональной 

деятельности; 

кратко обосновывать и объяснять 

свои действия (текущие и 

планируемые); 

писать простые связные 

сообщения на знакомые или 

интересующие профессиональные 

темы. 

правила построения простых и 

сложных предложений на 

профессиональные темы; 

основные общеупотребительные 

глаголы (бытовая и 

профессиональная лексика); 

лексический минимум, 

относящийся к описанию 

предметов, средств и процессов 

профессиональной деятельности. 



2. СТРУКТУРА И СОДЕРЖАНИЕ УЧЕБНОЙ ДИСЦИПЛИНЫ 

2.1. Объем учебной дисциплины и виды учебной работы 

Вид учебной работы Объем в часах 

Объем образовательной программы учебной дисциплины 40 

в т.ч. в форме практической подготовки 22 

в т. ч.: 

теоретическое обучение 16 

практические занятия 22 

Самостоятельная работа 1 - 

Промежуточная аттестация:  дифференцированный зачет 2 

 

 

                                                           
 



2.2. Тематический план и содержание учебной дисциплины Основы предпринимательства 

Наименование 

разделов и тем 

Содержание учебного материала и формы организации деятельности 

обучающихся 

Объем, акад. ч / в том 

числе в форме 

практической 

подготовки, акад ч 

Коды 

компетенций, 

формированию 

которых 

способствует 

элемент 

программы 

1 2 3 4 

Тема 1.  

Отраслевые 

особенности и 

функции торгового 

предпринимательства 

Содержание учебного материала 4/2 ОК 01, ОК 02, 

ОК 03, ОК 04, 

ОК 06, ОК 07, 

ОК 09,  

ПК 1.1, ПК 1.6, 

ПК 3.2, ПК 3.4, 

ПК 3.5, ПК 3.6, 

ПК 3.8. 

Значение терминов «торговое предпринимательство», «торговый бизнес», 

«коммерческая деятельность», «торговое дело». Ретроспектива торгового 

предпринимательства. Социально-экономическое значение и задачи развития 

предпринимательства в сфере торговли. Отраслевые особенности 

предпринимательской деятельности. Основные функции и принципы торгового 

предпринимательства.  

2 

В том числе практических и лабораторных занятий 2 

Практическое занятие 1. Аналитический обзор с использованием программных 

продуктов «Зарождение и развитие предпринимательства в России и в мире» 2 

Самостоятельная работа обучающихся - 

Тема 2.  

Нормативно-правовое 

регулирование 

торгового 

предпринимательства  

Содержание учебного материала 4/2 ОК 01, ОК 02, 

ОК 03, ОК 04, 

ОК 06, ОК 07, 

ОК 09,  

ПК 1.1, ПК 1.6, 

ПК 3.2, ПК 3.4, 

ПК 3.5, ПК 3.6, 

ПК 3.8. 

Правовое регулирование отношений в сфере торговли. Механизм и методы 

государственного регулирования торгового предпринимательства. Федеральный закон 

"О защите конкуренции" от 26.07.2006 N 135-ФЗ. Государственное регулирование 

торговой деятельности, интернет-торговли, регулирование алкогольного, табачного 

рынков, регулирование качества продукции, контрольно-кассовых операций, 

органической продукции. Таможенное регулирование. 

2 

В том числе практических и лабораторных занятий 2 

Практическое занятие 2. Изучение и анализ антимонопольных правил для 

хозяйствующих субъектов, осуществляющих торговую деятельность, и 

хозяйствующих субъектов, осуществляющих поставки продовольственных товаров 

2 

Самостоятельная работа обучающихся - 

Тема 3.  

Организация и 

Содержание учебного материала  4/2 ОК 01, ОК 02, 

ОК 03, ОК 04, Значение коммерческой информации в организации торгового предпринимательства. 2 

../../../../FL_user/Downloads/Ð�Ð½Ð½Ð¾Ñ�Ð°Ñ�Ð¸Ñ�%20Ðº%20Ñ�ÐµÐ¹Ñ�Ð¸Ð½Ð³Ñ�%202021-2022%20Ð³Ð³%20(1).docx#_Toc43886387


информационное 

обеспечение 

торгового 

предпринимательства 

Влияние внешних и внутренних факторов на развитие торгового предпринимательства 

в России. Методы формирования бизнес-идеи для организации торгового 

предпринимательства. Особенности организации предпринимательства в оптовой и 

розничной торговле. Инновационные подходы и практика применения сквозных 

цифровых технологий в торговом предпринимательстве.  

ОК 06, ОК 07, 

ОК 09,  

ПК 1.1, ПК 1.6, 

ПК 3.2, ПК 3.4, 

ПК 3.5, ПК 3.6, 

ПК 3.8. В том числе практических и лабораторных занятий 4 

Практическое занятие 3.Анализ и оценка факторов внешней и внутренней среды 

развития торгового предпринимательства.  Составление SWOT-анализа 
2 

Практическое занятие 4. Выявление проблемы, обоснование и презентация 

актуальности бизнес-идеи для организации торгового предпринимательства 
2 

Самостоятельная работа обучающихся  

Тема 4.  

Товарная политика и 

стратегия развития 

торгового 

предпринимательства  

Содержание учебного материала 8/6 ОК 01, ОК 02, 

ОК 03, ОК 04, 

ОК 06, ОК 07, 

ОК 09,  

ПК 1.1, ПК 1.6, 

ПК 3.2, ПК 3.4, 

ПК 3.5, ПК 3.6, 

ПК 3.8. 

Особенности товарной политики. Анализ целевого рынка и методы оценки и 

конкурентной среды. Процесс поиска и заказа товаров с применением цифровых 

платформ.  Формирование товарной стратегии и ассортиментной политики. Формы и 

методы продвижения товаров.  

2 

В том числе практических и лабораторных занятий 6 

Практическое занятие 5. Выбор и обоснование стратегии продвижения товара 

организации торговли с использованием программных продуктов (предприятие 

определяется по выбору). 

2 

Практическое занятие 6.  Аналитический отчет по результатам исследования 

розничных торговых сетей, оценка анкетирования и экспертных опросов 

представителей торговых сетей FMCG России по результатам мониторинга 

коммерческой информации 

2 

Практическое занятие 7. Анализ целевого товарного рынка и оценка конкурентной 

среды торгового предприятия (предприятие определяется по выбору).  
2 

Самостоятельная работа обучающихся - 

Тема 5.  

Управление 

предпринимательской 

деятельностью в 

торговле 

Содержание учебного материала 4/2  

Управление торговой сетью как процесс принятия решений.Принципы и методы 

управления предпринимательской деятельностью.  Организационные структуры 

управления торговой организацией. Управление ресурсным потенциалом для 

реализации бизнес проекта. Особенности управления малым предпринимательством в 

торговле. Режимы налогообложения, предусмотренные налоговым законодательством 

РФ, принципы выбора. Общая система налогообложения. Упрощенная система 

налогообложения. Патентная система налогообложения (ПСН) 

2 

ОК 01, ОК 02, 

ОК 03, ОК 04, 

ОК 06, ОК 07, 

ОК 09,  

ПК 1.1, ПК 1.6, 

ПК 3.2, ПК 3.4, 

ПК 3.5, ПК 3.6, 

ПК 3.8. В том числе практических и лабораторных занятий 2 



Практическое занятие 8. Расчетналоговой нагрузки разных организационно-

правовых форм и Индивидуальных предпринимателей при различных налоговых 

режимах. 

2 

Самостоятельная работа обучающихся  - 

Тема 6.  

Коммерческие риски 

в 

предпринимательской 

деятельности в сфере 

торговле  

Содержание учебного материала 4/2 ОК 01, ОК 02, 

ОК 03, ОК 04, 

ОК 06, ОК 07, 

ОК 09,  

ПК 1.1, ПК 1.6, 

ПК 3.2, ПК 3.4, 

ПК 3.5, ПК 3.6, 

ПК 3.8. 

Предпринимательский риск: сущность и факторы, влияющие на уровень 

предпринимательского риска в торговле.  Управление коммерческими рисками в 

торговле. 

2 

В том числе практических и лабораторных занятий 2 

Практическое занятие 9. Определение уровня предпринимательского риска выхода 

товара на рынок 
2 

Самостоятельная работа обучающихся   

Тема 7.  

Морально-этические 

аспекты торгового 

предпринимательства 

Содержание учебного материала 4/2 ОК 01, ОК 02, 

ОК 03, ОК 04, 

ОК 06, ОК 07, 

ОК 09,  

ПК 1.1, ПК 1.6, 

ПК 3.2, ПК 3.4, 

ПК 3.5, ПК 3.6, 

ПК 3.8. 

Психологические аспекты торгового предпринимательства. Нравственно-этические 

факторы предпринимательской деятельности в торговле 
2 

В том числе практических и лабораторных занятий 2 

Практическое занятие 10. Анализ и оценка личных качеств предпринимателя 2 

Самостоятельная работа обучающихся  
 

Тема 8. 

Регистрация и 

прекращение 

предпринимательской 

деятельности 

торговой организации 

Содержание учебного материала 4/2 ОК 01, ОК 02, 

ОК 03, ОК 04, 

ОК 06, ОК 07, 

ОК 09,  

ПК 1.1, ПК 1.6, 

ПК 3.2, ПК 3.4, 

ПК 3.5, ПК 3.6, 

ПК 3.8. 

1. Порядок государственной   регистрации предпринимательской  деятельности. 

Государственное регулирование в случае ликвидации, реорганизации, 

несостоятельности (банкротства) организации торговли 

2 

В том числе практических и лабораторных занятий 2 

Практическое занятие 11. Государственная регистрация ИП. 2 

Самостоятельная работа обучающихся 
- 

Всего: аудиторных 

            Лекции 

            Практические 

38 

16 

22 

 

Промежуточная аттестация: зачет дифференцированный 2  

Всего: 40  

 



3. УСЛОВИЯ РЕАЛИЗАЦИИ УЧЕБНОЙ ДИСЦИПЛИНЫ 

3.1. Для реализации программы учебной дисциплины должны быть 

предусмотрены следующие специальные помещения: 

Кабинет «Основы финансовой грамотности, экономика и анализ финансово-

хозяйственной деятельности торговой организации»,оснащенный в соответствии с п. 

6.1.2.1 примерной образовательной программы по специальности. 

Кабинет «Основы финансовой грамотности, экономики и анализа финансово-

хозяйственной деятельности торговой организации» 

№ Наименование оборудования Техническое описание 

I Специализированная мебель и системы хранения 

Основное оборудование 

1 Стол аудиторный   

2 Стол преподавателя  

3 Стул офисный  

Дополнительное оборудование 

1 Доска магнитно-меловая  

II Технические средства 

Основное оборудование 

1 Автоматизированное рабочее место 

преподавателя 

 

2 Проектор   

III Демонстрационные учебно-наглядные пособия 

Основное оборудование 

1 Комплект учебного наглядного 

материала по всем темам программы 

 

2 Комплекты для индивидуальной и 

групповой работы по основным темам 

программы 

 

Дополнительное оборудование 

1 Комплект демонстрационного 

оборудования (макеты, манекены) по 

всем темам программы 

 

2 Тренировочные комплексы  

 

Лаборатория «Предпринимательства и интернет – маркетинга»,оснащенная 

необходимым для реализации программы учебной дисциплины оборудованием, 

приведенным в п. 6.1.2.3 примерной образовательной программы по данной 

специальности. 

Лаборатория «Предпринимательства и интернет – маркетинга» 

№ Наименование оборудования Техническое описание 

I Специализированная мебель и системы хранения 

Основное оборудование 

1 Стол аудиторный   

2 Стол преподавателя  

3 Стол компьютерный  

4 Стул офисный  

5 Кресло оператора без подлокотников  

Дополнительное оборудование 



1 Доска магнитно-меловая  

II Технические средства 

Основное оборудование 

1 Автоматизированное рабочее место 

преподавателя 

 

2 Проекторнастольный короткофокусный  

3 Интерактивнаяпанель LED   

4 Автоматизированное рабочее место 

обучающегося 

 

5 Подключение к проводному интернету.   

6 МФУ цветное лазерное   

7 Флипчарты  

III Демонстрационные учебно-наглядные пособия 

Основное оборудование 

1 Комплект учебного наглядного 

материала по всем темам программы 

 

2 Комплекты для индивидуальной и 

групповой работы по основным темам 

программы 

 

Дополнительное оборудование 

1 Комплект демонстрационного 

оборудования (макеты, манекены) по 

всем темам программы 

 

2 Тренировочные комплексы  

 

 

3.2. Информационное обеспечение реализации программы 

Для реализации программы библиотечный фонд образовательной организации 

должен иметь печатные и/или электронные образовательные и информационные ресурсы, 

для использования в образовательном процессе. При формировании библиотечного фонда 

образовательной организацией выбирается не менее одного издания из перечисленных 

ниже печатных изданий и (или) электронных изданий  

в качестве основного, при этом список может быть дополнен новыми изданиями. 

 

3.2.1. Основные печатные и электронные издания 

 

1. Герасимова, О. О. Основы предпринимательской деятельности : пособие / О. О. 

Герасимова. — Минск : Республиканский институт профессионального образования 

(РИПО), 2019. — 269 c. — ISBN 978-985-503-905-2. — Текст : электронный // Цифровой 

образовательный ресурс IPR SMART : [сайт]. — URL: 

https://www.iprbookshop.ru/93392.html— Режим доступа: для авторизир. Пользователей 

2. Кисова, А. Е. Основы предпринимательской деятельности : учебное пособие для 

СПО / А. Е. Кисова, К. В. Барсукова. — 2-е изд. — Липецк, Саратов : Липецкий 

государственный технический университет, Профобразование, 2022. — 104 c. — ISBN 

978-5-00175-120-5, 978-5-4488-1519-5. — Текст : электронный // Цифровой 

образовательный ресурс IPR SMART : [сайт]. — URL: 

https://www.iprbookshop.ru/121370.html (дата обращения: 02.02.2024). — Режим доступа: 

для авторизир. пользователей. - DOI: https://doi.org/10.23682/121370 



3.2.2. Дополнительные источники 

1. Программа «Цифровая экономика Российской Федерации», утв. 

Распоряжением Правительства РФ от 28 июня 2017 е. № 1632-р. – 

http://government.ru/docs/28653/ Российский статистический ежегодник «Россия в 

цифрах»- rosstat.gov.ru 

2. Справочно-правовая система «Гарант»;  

3. Справочно-правовая система «Консультант +»; 

4. Платформа «Бизнес.ру:https://online.business.ru/ 

5. Платформа &quot;Бизнес.Ру&quot: https://www.business.ru/ 

6. Программа «Ваш финансовый аналитик»: https://www.audit-it.ru/finanaliz/ 

7. Программа Гугл Таблицы: https://www.google.ru/intl/ru/sheets/about/ 

8. Программа электронный калькулятор: https://okcalc.com/ru/ 

9. «Налогоплательщик:ЮЛ» https://www.nalog.ru/ 

 

 

 

4. КОНТРОЛЬ И ОЦЕНКА РЕЗУЛЬТАТОВ ОСВОЕНИЯ   

УЧЕБНОЙ ДИСЦИПЛИНЫ 

 

Результаты обучения Критерии оценки Методы оценки 

Перечень знаний, осваиваемых в рамках дисциплины: 

методы и инструменты работы с 

базами данных внутренних и 

внешних рынков; 

виды торговых структур, форм и 

видов торговли, составные 

элементы торговой 

деятельности: материально-

техническая база торговли, 

инфраструктура 

потребительского рынка;  

виды конкуренции, показатели 

оценки конкурентоспособности;  

принципы и методы управления 

информационными данными с 

использованием 

информационных 

интеллектуальных технологий. 

понятия и виды рисков, методы 

оценки риска, связанных с 

бизнесом, меры снижения риска, 

связанных с бизнесом; 

методы оценки бизнес-идеи, 

основные способы анализа и 

оценки рисков, состав моделей 

оценки риска, способы оценки 

Выбирает методы и 

инструменты работы с 

базами данных. 

 

Различает виды торговых 

структур, формы и виды 

торговли. 

 

Приводит перечень видов 

конкуренции и показателей 

конкурентоспособности. 

 

Перечисляет принципы и 

методы управления 

информационными 

данными с помощью 

информационных 

технологий; 

 

Раскрывает понятие риска, 

называет методы оценки 

риска и меры их снижения. 

 

Приводит классификацию 

предпринимательских 

рисков и раскрывает их 

содержание. 

 

 

 

Устный/письменный опрос. 

 

Тестирование. 

 

Проверка правильности 

выполнения расчетных 

показателей. Сравнение 

результатов выполнения задания 

с эталоном. 

 

Экспертная оценка результатов 

выполнения практических кейс-

заданий. 

Экспертная оценка контрольных 

/ проверочных работ по 

установленным критериям. 

 

Экспертная оценка 

использования обучающимся 

методов и приёмов личной 

организации в процессе 

освоения образовательной 

программы на практических 

занятиях, при выполнении 

индивидуальных домашних 

заданий. 

 

Экспертная оценка 

использования обучающимся 

http://government.ru/docs/28653/
https://online.business.ru/
https://www.business.ru/
https://www.audit-it.ru/finanaliz/
https://www.google.ru/intl/ru/sheets/about/
https://okcalc.com/ru/
https://www.nalog.ru/


риска ликвидности 

основные источники 

информации и ресурсы для 

решения задач и проблем в 

профессиональном и/или 

социальном контексте;  

алгоритмы выполнения работ в 

профессиональной и смежных 

областях; структура плана для 

решения задач; порядок оценки 

результатов решения задач 

профессиональной 

деятельности. 

номенклатура информационных 

источников, применяемых в 

профессиональной 

деятельности; 

приемы структурирования 

информации; формат 

оформления результатов поиска 

информации, современные 

средства и устройства 

информатизации; 

порядок их применения и 

программное обеспечение в 

профессиональной 

деятельности, в том числе с 

использованием цифровых 

средств. 

содержание актуальной 

нормативно-правовой 

документации; современная 

научная и профессиональная 

терминология; возможные 

траектории профессионального 

развития и самообразования; 

основы предпринимательской 

деятельности; правила 

разработки бизнес-планов; 

порядок выстраивания 

презентации; 

психологические основы 

деятельности коллектива, 

психологические особенности 

личности; основы проектной 

деятельности 

сущность гражданско-

патриотической позиции, 

общечеловеческих ценностей; 

значимость профессиональной 

деятельности по профессии 

Распознает, анализирует и 

выделяет составные части 

задачи и/или проблемы в 

профессиональном 

контексте; 

Определяет этапы решения 

задачи;  

Эффективно осуществляет 

поиск необходимой для 

решения проблемы 

информации, составляет 

план действия и определяет 

необходимые ресурсы; 

Демонстрирует владение 

актуальными методами 

работы в профессиональной 

и смежных сферах; 

Реализовывает 

составленный план и 

оценивает результат и 

последствия своих 

действий (самостоятельно 

или с помощью наставника) 

Определяет задачи для 

поиска информации и их 

необходимые источники и 

планирует процесс поиска;  

Структурирует и выделяет 

наиболее значимое в 

полученной информации;  

Оценивает практическую 

значимость результатов 

поиска и оформляет его 

результаты;  

Определяет актуальность 

нормативно-правовой 

документации в 

профессиональной 

деятельности;  

Применяет современную 

научную 

профессиональную 

терминологию;  

Определяет и выстраивает 

траектории 

профессионального 

развития и 

самообразования. 

Эффективно 

взаимодействует с 

преподавателями, 

обучающимися в ходе 

профессиональной 

деятельности. 

Применяет стандарты 

антикоррупционного 

поведения 

методов и приёмов личной 

организации при участии в 

профессиональных олимпиадах, 

конкурсах, выставках, научно- 

практических конференциях. 

 

Экспертная оценка соблюдения 

правил оформления документов 

и построения устных сообщений 

на государственном языке 

Российской Федерации, в т.ч. 

иностранных языках. 

 

Экспертная оценка 

коммуникативной деятельности 

обучающегося в процессе 

освоения образовательной 

программы на практических 

занятиях. 

 

Экспертная оценка умения 

вступать в коммуникативные 

отношения в сфере 

профессиональной деятельности 

и поддерживать ситуационное 

взаимодействие, принимая во 

внимание особенности 

социального и культурного 

контекста, в устной и 

письменной форме, проявление 

толерантности в коллективе. 

 

Экспертная оценка результатов 

деятельности обучающихся в 

процессе освоения 

образовательной программы:  

– на практических занятиях; 

– при проведении экзамена. 



(специальности); стандарты 

антикоррупционного поведения 

и последствия его нарушения 

правила экологической 

безопасности при ведении 

профессиональной 

деятельности; основные 

ресурсы, задействованные в 

профессиональной 

деятельности; пути обеспечения 

ресурсосбережения; принципы 

бережливого производства; 

основные направления 

изменения климатических 

условий региона. 

правила построения простых и 

сложных предложений на 

профессиональные темы; 

основные общеупотребительные 

глаголы (бытовая и 

профессиональная лексика); 

лексический минимум, 

относящийся к описанию 

предметов, средств и процессов 

профессиональной 

деятельности. 

выполняет работы с 

соблюдением принципов 

бережливого производства 

и ресурсосбережения. 

Понимает общий смысл 

четко произнесенных 

высказываний и текстов на 

профессиональные темы; 

Участвует в диалогах на 

знакомые общие и 

профессиональные темы;  

Строит простые 

высказывания о себе и о 

своей профессиональной 

деятельности;  

Составляет простые 

связные сообщения на 

интересующие 

профессиональные темы. 

 

Перечень умений, осваиваемых в рамках дисциплины: 

пользоваться современными 

поисковыми системами для 

сбора информации о внешних 

рынках; обобщать и 

систематизировать 

коммерческую информацию, 

формировать базы данных с 

информацией о требованиях 

внешних и внутренних рынков к 

товарной продукции в формате 

электронных таблиц; 

обобщать и систематизировать 

коммерческую информацию для 

подготовки сводных отчетов и 

аналитических материалов; 

осуществлять процесс поиска и 

заказа товаров с применением 

цифровых платформ 

оценивать инновационность 

подхода в бизнесе и потенциал 

на рынке;  

оценивать риски, связанные с 

бизнесом; анализировать бизнес-

 

Осуществляет поиск 

профессиональной 

информации с помощью 

современных поисковых 

систем;  

 

 

 

 

 

 

Формирует базы данных о 

требованиях к товарной 

продукции в формате 

электронных таблиц; 

 

 

 

 

 

Проводит оценку 

потенциала рынка. 

 

 

Оценивает риски бизнеса 

по соответствующей 

Проверка правильности 

выполнения расчетных 

показателей. Сравнение 

результатов выполнения задания 

с эталоном. 

 

Экспертная оценка результатов 

выполнения практических кейс-

заданий. 

Экспертная оценка контрольных 

/ проверочных работ по 

установленным критериям. 

 

Экспертная оценка 

использования обучающимся 

методов и приёмов личной 

организации в процессе 

освоения образовательной 

программы на практических 

занятиях, при выполнении 

индивидуальных домашних 

заданий. 

 

Экспертная оценка 

использования обучающимся 

методов и приёмов личной 



концепции;  

собирать информацию о бизнес-

проблемах; анализировать 

финансовую отчетность на 

предмет рисков, использования 

отчетов в анализе рисков; 

предлагать идеи для 

дальнейшего развития; 

применять методы принятия 

оптимальных решений; находить 

аргументы в пользу идей;  

 

разрабатывать меры по 

обеспечению режима экономии, 

повышению рентабельности 

продаж, конкурентоспособности 

реализуемых товаров, 

производительности труда. 

предлагать организационно-

управленческие решения, 

которые могут привести к 

повышению экономической 

эффективности деятельности 

организации; 

оформлять результаты бизнес-

анализа в соответствии с 

выбранными подходами. 

распознавать задачу и/или 

проблему в профессиональном 

и/или социальном контексте; 

анализировать задачу и/или 

проблему и выделять её 

составные части; определять 

этапы решения задачи; выявлять 

и эффективно искать 

информацию, необходимую для 

решения задачи и/или проблемы; 

составлять план действия; 

определять необходимые 

ресурсы; владеть актуальными 

методами работы в 

профессиональной и смежных 

сферах; реализовывать 

составленный план; оценивать 

результат и последствия своих 

действий (самостоятельно или с 

помощью наставника) 

 

 

методике;  

 

 

 

 

 

 

Предлагает идеи для 

развития 

предпринимательской 

деятельности; 

 

Презентует бизнес-идею с 

соблюдением 

общеустановленных 

правил. 

 

Определяет ресурсы для 

развития бизнеса и 

предлагает 

организационно-

управленческие решения, 

которые могут привести к 

повышению экономической 

эффективности 

деятельности организации 

 

 

 

 

 

 

Оформляет результаты 

бизнес-анализа. 

 

 

распознает, анализирует и 

выделяет составные части 

задачи и/или проблемы в 

профессиональном 

контексте; 

определяет этапы решения 

задачи;  

эффективно осуществляет 

поиск необходимой для 

решения проблемы 

информации, составляет 

план действия и определяет 

необходимые ресурсы; 

демонстрирует владение 

актуальными методами 

работы в профессиональной 

и смежных сферах; 

реализовывает 

составленный план и 

оценивает результат и 

последствия своих 

организации при участии в 

профессиональных олимпиадах, 

конкурсах, выставках, научно- 

практических конференциях. 

 

Экспертная оценка соблюдения 

правил оформления документов 

и построения устных сообщений 

на государственном языке 

Российской Федерации, в т.ч. 

иностранных языках. 

 

Экспертная оценка 

коммуникативной деятельности 

обучающегося в процессе 

освоения образовательной 

программы на практических 

занятиях. 

 

Экспертная оценка умения 

вступать в коммуникативные 

отношения в сфере 

профессиональной деятельности 

и поддерживать ситуационное 

взаимодействие, принимая во 

внимание особенности 

социального и культурного 

контекста, в устной и 

письменной форме, проявление 

толерантности в коллективе. 

 

Экспертная оценка результатов 

деятельности обучающихся в 

процессе освоения 

образовательной программы:  

– на практических занятиях; 

– при проведении экзамена. 



 

определять задачи для поиска 

информации; определять 

необходимые источники 

информации; планировать 

процесс поиска; 

структурировать получаемую 

информацию; выделять 

наиболее значимое в перечне 

информации; оценивать 

практическую значимость 

результатов поиска; оформлять 

результаты поиска, применять 

средства информационных 

технологий для решения 

профессиональных задач; 

использовать современное 

программное обеспечение; 

использовать различные 

цифровые средства для решения 

профессиональных задач. 

определять актуальность 

нормативно-правовой 

документации в 

профессиональной 

деятельности; применять 

современную научную 

профессиональную 

терминологию; определять и 

выстраивать траектории 

профессионального развития и 

самообразования; презентовать 

идеи открытия собственного 

дела в профессиональной 

деятельности; определять 

инвестиционную 

привлекательность 

коммерческих идей в рамках 

профессиональной 

деятельности; определять 

источники финансирования. 

организовывать работу 

коллектива и команды; 

взаимодействовать с коллегами, 

руководством, клиентами в ходе 

профессиональной деятельности 

описывать значимость своей 

специальности; применять 

стандарты антикоррупционного 

поведения 

определять направления 

ресурсосбережения в рамках 

профессиональной 

действий (самостоятельно 

или с помощью наставника) 

 

определяет задачи для 

поиска информации и их 

необходимые источники и 

планирует процесс поиска;  

структурирует и выделяет 

наиболее значимое в 

полученной информации;  

оценивает практическую 

значимость результатов 

поиска и оформляет его 

результаты;  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

определяет актуальность 

нормативно-правовой 

документации в 

профессиональной 

деятельности;  

применяет современную 

научную 

профессиональную 

терминологию;  

определяет и выстраивает 

траектории 

профессионального 

развития и 

самообразования. 

 

 

 

 

 

 

эффективно 

взаимодействует с 

преподавателями, 

обучающимися в ходе 

профессиональной 

деятельности. 

 

применяет стандарты 

антикоррупционного 

поведения 

 

 

 

выполняет работы с 



деятельности; осуществлять 

работу с соблюдением 

принципов бережливого 

производства; организовывать 

профессиональную деятельность 

с учетом знаний об изменении 

климатических условий региона. 

понимать общий смысл четко 

произнесенных высказываний на 

известные темы 

(профессиональные и бытовые), 

понимать тексты на базовые 

профессиональные темы; 

участвовать в диалогах на 

знакомые общие и 

профессиональные темы; 

строить простые высказывания о 

себе и о своей 

профессиональной 

деятельности; кратко 

обосновывать и объяснять свои 

действия (текущие и 

планируемые); писать простые 

связные сообщения на знакомые 

или интересующие 

профессиональные темы. 

соблюдением принципов 

бережливого производства 

и ресурсосбережения. 

 

 

 

 

 

понимает общий смысл 

четко произнесенных 

высказываний и текстов на 

профессиональные темы; 

участвует в диалогах на 

знакомые общие и 

профессиональные темы;  

строит простые 

высказывания о себе и о 

своей профессиональной 

деятельности;  

пишет простые связные 

сообщения на 

интересующие 

профессиональные темы. 

 

 

 

 

 


